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Netvisor - kasvun 
kumppani tilitoimistoille

Sirpa Turunen, Product Manager AO & ISV Partners, 
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Uusia asiakkaita?



275 000



…vähän suurempia, liikevaihto 
yli miljoonan tai mielummin yli 
2 miljoonaa euroa… 



29 300



Kilpailu on kovaa tässä 
segmentissä - millä erottautua?



Integraatio käytössä

67 %

53 %
60 % 64 %

Liikevaihto 
yli 1 milj.



Käyttöaste henkilöluokittain Liikevaihto 
yli 1 milj.

ka. 67 %



Rajapintojen merkitys hankinnan yhteydessä



Rajapintojen merkitys hankinnan yhteydessä

AVOINTA  API-RAJAPINTAA

“Olet hankkimassa 
taloushallinto-ohjelmisto, kuinka 
tärkeänä pidät…”

42 % Todella tärkeä

45 % Tärkeä

n=303

87 %



Rajapintojen merkitys hankinnan yhteydessä

AVOINTA  API-RAJAPINTAA

“Olet hankkimassa 
taloushallinto-ohjelmistoa, kuinka 
tärkeänä pidät…”

“Olet ottamassa käyttöön uutta 
taloushallinto-ohjelmistoa, 
kuinka tärkeänä pidät…”

HELPPOA INTEGROITAVUUTTA  
MUIHIN OHJELMISTOIHIN

42 % Todella tärkeä

45 % Tärkeä

45 % Todella tärkeä

45 % Tärkeä

n=303

87 % 90 %



Tulevaisuuden yrittäjät 
- Next generation 



X-sukupolvi (1960-1977)

Y-sukupolvi (1978-1997)

Z-sukupolvi (1998 -)

Milleniaalit

Zoomerit, Online
Älypuhelimet
Eettisyys

Baby Boomerit



Uusi sukupolvi  - uudet yrittäjät



Uudet  yritykset?



Uudet  yritykset?

38 100

PRH 2022



Uudet  yritykset?

38 100

19 500

PRH 2022







Netvisor Valmennus
Tervetuloa mukaan uuteen valmennukseen!

● Uusi palvelu tilitoimistokumppaneille

● Kaikille kirjanpitäjille ja palkanlaskijoille

● Omien tavoitteiden ja resurssien mukaan

● Valmennusalustalla materiaalit kootusti

● Rutiinit haltuun tai tehokeinot käyttöön

● Maksuttomat 15 minuutin puhelinajat

● Valmentajan henkilökohtainen tuki

● Lisätietoa: netvisor.fi/tilitoimistoille/netvisor-valmennus/





Vahva brändi
kasvun moottorina

Risto Tuomikoski, Product Marketing Lead, Visma Solutions Oy



● Netvisor Product Marketing Lead
● Visma Solutionsilla 4/2023 alkaen
● Taustalla 17 vuoden kokemus markkinoinnin ja 

brändien parissa työskentelystä 
markkinointitoimistoissa ja yrittäjänä.

● Hauska tavata!

Terve, minä olen Risto Tuomikoski. 
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Markkinoinnin 
tiimimme 

palveluksessanne!



Yhteinen menestystarina

Photo by Boston Public Library on Unsplash



Luomme muistoja

Photo by Girl with red hat on Unsplash



Kasvatamme kysyntää

Photo by Roman Arkhipov on Unsplash



Opimme jatkuvasti

Photo by Fabrizio Chiagano on Unsplash



 Source: Binet & Field, The Long and the Short of It, 2013



Netvisor näkyy ja kuuluu
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MITÄ ON SAATU AIKAISEKSI?

Photo by Piret Ilver on Unsplash



ToM Awareness

Netvisor on toimialansa tunnetuin, 
harkituin ja preferoiduin.

Aided Awareness Consideration Preference

13 %
9% in 2021 

68 %
66% in 2021 

39 %
32% in 2021 

21 %
13% in 2021 

Lähde: Nsight päättäjätutkimus 4/2023. N=303



Lähde: Nsight päättäjätutkimus 4/2023. N=303





Lähde: Nsight kampanjamittaus 6/2023. N=303

Mainonnalla on vaikutusta.



● Investoimme brändiin ja 
yhteiseen kasvuun

● Vahva brändi lisää 
vetovoimaa

● Vetovoima luo kasvua, ja 
kasvu tehdään yhdessä

Tulevaisuus 
tehdään 
yhdessä.



Kiitos

risto.tuomikoski@visma.com

 Photo by McGill Library on Unsplash



Netvisorin kummimyyjät 
onnistumisesi tukena

Jenna Ala-Mononen, Sales Leader,
 Visma Solutions



Kummimyyjän avulla opin integraatioista ja tarjoamaan asiakkaan 
liiketoimintaan soveltuvan ratkaisun. Voin suositella 
kummimyyjäkonseptia tilitoimistoille, jotka haluavat kasvattaa 
bisnestään ja oppia Netvisorista nimenomaan loppuasiakkaan 
liiketoiminnan näkökulmasta. Olen myös kokenut, että ottaessani 
asiantuntijan Vismalta myyntikeissiin mukaan, on se myös tuonut 
lisää vakuuttavuutta tarjottavaan ratkaisuun.

Harri Hakala

Sales Director, Festum Accounting Oy



Netvisorin tilitoimistokumppanina saat käyttöösi kummimyyjän sekä koko kummimyyntitiimin 
osaamisen ja aktiivisuuden. Meillä on laaja osaaminen aina Netvisorin ydintoiminnoista 
integraatioihin, ja varastonhallinnasta palkanlaskentaan. 

Potentiaaliselle Netvisor-asiakkaalle demoamme ohjelmiston tarjoamat hyödyt ja viimeistelemme 
kaupat puolestasi. Olemme erinomaisia ratkaisun kartoittajia ja rakentajia. 

Kummimyyjä tuntee Netvisorin ohjelmistokumppaniverkoston ja tietää mitä tietoja integraatioissa 
liikkuu. 

Löydetään yhdessä asiakkaalle toimivin kokonaisuus. 

Lisää kipinää asiakashankintaan



18,5%



TOP10 
65%



Keskilaskutus
215€ 
(65€)



Oma myyntikonsultti takataskussa

Kun sinulla on uusi 
asiakas, joka tarvitsee 
monipuolisen 
ohjelmiston tai vanha 
asiakas, joka haluaa 
vaihtaa ohjelmistoa, 
olemme tukenasi. 

Selvitämme asiakkaan 
tarpeet ja onko 
asiakkaalla käytössä 
Netvisoriin 
integroitavia 
ohjelmistoja.

Esittelemme 
ohjelmistosta 
asiakkaan tarvitsemat 
palvelut.

Pystymme avaamaan 
hinnoittelua nopeasti 
ja selkeästi 
perustellen. Voimme 
auttaa tarjouksen 
laatimisessa.

Tilitoimiston ja 
loppuasiakkaan 
välillä. 

Käyttöönotosta vastaa 
loppuasiakkaan tilitoimisto tai 
erityistilanteessa Visma 
Solutions Oy.

Liidi kummimyyjälle Kartoitus Netvisor-esittely Tarjous Asiakassopimus Yhdessä olemme enemmän 



Yli 200 valmista integraatiota ja markkinoiden monipuolisin rajapinta mahdollistaa parhaiden 
teknologioiden hyödyntämisen. 

Kummimyyjä tuntee Netvisorin ohjelmistokumppanit ja auttaa sinua esimerkin 
kaltaisissa tilanteissa: 

- Onko TuloPOS-kassajärjestelmään olemassa integraatiota vaikka se ei ole näkyvissä 
Marketplacessa. Mitä tietoja integraatiossa siirtyy? 

- Loppuasiakas haluaa seinään kiinnitettävän leimauslaitteen sekä työtuntien automaattisen 
tes-tulkinnan. Mitä ohjelmistoa voidaan suositella? 

- Loppuasiakkaalla on toiminnanohjausjärjestelmä, joka on täysin heidän tarpeeseen 
räätälöity. Voidaanko järjestelmästä siirtää Netvisoriin?

Markkinoiden paras liitettävyys



Onko loppuasiakkaalle tärkeintä tehokas työvuorojen suunnittelu, helppokäyttöinen 
kassajärjestelmä, näppärä verkkokauppa, ajantasainen varastonhallinta vai toimialallesi räätälöity 
toiminnanohjausjärjestelmä? 

Tarjoamme Netvisor Professional-paketin nyt ilman kuukausimaksuja loppuvuoden 2023 ja 
20 % alennusta kuukausimaksuista vuonna 2024, kun käytössäsi on lisäksi yksi kampanjan 
ohjelmistoista. 

Ota yhteys kummimyyjääsi niin tarjotaan loppuasiakkaalle yhdessä tehokkain 
ohjelmistokombo.

Toimialan tehokkain
ohjelmistokombo 



Tarjoamme sinulle Netvisorin verkkokoulutukset nyt maksutta 
vuoden loppuun ja loppuasiakkaalle loppuvuoden 
kuukausimaksut 0€. 

Voit tutustua verkkokoulutuksiimme osoitteessa netvisor.fi.

Yhteistyö kummimyyjän kanssa on
molemminpuolista



Kummimyyjään voi olla yhteydessä matalalla kynnyksellä eikä yhteydenotto maksa mitään. 

Jos sinulla ei ole vielä nimettyä kummimyyjää niin voit olla meihin yhteydessä:

● puh. 010 778 3700 tai
● myynti.netvisor@visma.com
● https://netvisor.fi/tilitoimistoille/kummimyynti/

tai tule tapaamaan meitä heti sisäänkäynnillä olevalle ständille!

Yhteistyö kummimyyjän kanssa on
molemminpuolista

mailto:myynti.netvisor@visma.com
https://netvisor.fi/tilitoimistoille/kummimyynti/



